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(onditionen. D|e Kon-
kurrenz mehrerer An-
bieter bringt die Preise
zusatzhch unter Druck.

sind schnell vergriffen

INPORSCHE 718 BOXSTER

fiir 1499 Euro von Cluno?

Ausverkauft! Okay, dann

eben den kleinen Peugeot
108 von Like2drive fiir schmale
199 Euro? Auch weg. Kein Zweifel:
Autos im Abo sind in. So in, dass
besonders preiswerte Angebote
oder spezielle Modelle ausverkauft
sind.
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i Die monat-
 liche

@ Hatrate
ist viel besser
einzuschétzen
als Leasing-
und Finanzie-

-

chaftsfuhrer

Niels Reimann schob
er die Geschafts-
idee Eles Auto-Ab :
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Neugierige
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kéinnen stets
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Limausina

Einen Neuwagen tiber einen kur-
zen Zeitraum zu einer festgelegten
Monatssumme zu nutzen, das iiber-
zeugt immer mehr Autofahrer. Die
Vorteile liegen auf der Hand: einfache
Internetbestellung, kein Papierkrieg
mit Anmeldung, Versicherung,
Finanzamt und Werkstatt — die Flat-
rate beinhaltet alle Kosten. Der Nut-
zer braucht nur noch zu tanken.

Auch mit Wiederverkauf, Restwert
oderLeasing-Nachzahlungen hat der
Auto-Abonnent nichts am Hut. Je
nach Vertragslaufzeit — meist sechs
oder zwolf Monate - gibt er das Auto
einfach an den Anbieter zuriick und
sucht sich ein neues Modell aus. Das
gleiche noch mal. Oder ein anderes.
Oder auch gar keines. , Volle Flexibi-
litdt eben”, sagt Gert Schaub, Erfinder
von Like2drive (Interview rechts).

Seine Firma bietet besonders
giinstige Abo-Modelle an. Neben
dem ausverkauften Peugeot 108 ist
bei Like2drive ein Mitsubishi Space
Star fiir 199 Euro der Preisbrecher.
Die Laufzeit betragt zwélf Monate,
15000 Kilometer sind frei. Die Ge-
samtkosten liegen bei 2388 Euro
fiirs Jahr. Ohne tanken.

Wer das Kilometerlimit fiir den
71-PS-Kleinwagen ausreizt, zahlt
noch mal etwa 1100 Euro fiir Sprit.
Macht knapp 3500 Euro im Jahr.
Giinstiger und sorgenfreier kann
man eigentlich nicht Auto fahren.

Einziger Haken: Der Nutzer muss
den Mitsubishi in einem Ausliefe-
rungszentrum abholen und zuriick-
geben. Alternativ wird das Auto fiir
je 249 Euro vor die Haustiir geliefert
und wieder abgeholt. Die Vorlauf-
zeit liegt bei 10 bis 14 Wochen.

Schneller geht es momentan mit
dem ,Blind Date“. Hier bucht der
Abonnent einen SUV fiir 379 Euro,
weill aber nicht, was er kriegt:
Opel Grandland X, Seat Ateca, Seat
Tarraco oder Alfa Stelvio. ,Das ist
was fiir Leute, die Uberraschungen

like2drive”

6coc

INTERVIEW

Gert Schaub
ist Grunder
von Like2drive

Herr Schaub, Auto-Abos
boomen. Warum?

Gert Schaub: ,Wir beobachten
eine grundsitzliche Anderung im
Konsumverhalten der Autokaufer.
Abos sind bequem, flexibel und
sehr transparent bei den Kosten.”

Inwieweit iindert sich das Kon-
sumverhalten?

»Ganz klar, die Markenloyalitat
nimmt ab. Neuwageninteressen-
ten sind heute viel neugieriger und
experimentierfreudiger als friiher.
Dazu kommt, ausgelost durch den
Dieselskandal, viel Unsicherheit
bei der Kaufentscheidung.

Flexibilitit durchs Auto-Abo?
Was meinen Sie konkret?

»Wir haben beispielsweise vie-
le Kunden in Siiddeutschland, die
im Sommer gerne Fahrrad fahren.
Auch zur Arbeit. Das Auto brau-
chen sie nur im Winter. Fiir diese
Nutzer ist ein Abo von Oktober bis
Mérz eine ideale Losung.”

Wie alt ist der durchschnitt-
licher Like2drive-Kunde?

»Etwa Mitte 30, Es gibt aber
auch deutlich dltere Kunden, und
wir sind iiberrascht, dass gerade
diese den digitalisierten Bestell-
prozess schitzen und nutzen.“

Wie funktioniert der?

»Ganz einfach: Auto zu Hause
am Computer aussuchen, in den

LAUTCO-ABOS SIND EXTREM
BEQUEM UND TRANSPARENT

Warenkorb legen, Fiihrerschein
und Personalausweis einscannen,
zur Kasse gehen, fertig. Je nach Mo-
dell steht das Auto in 4 bis 16 Wo-
chen an einem von fiinf Abholorten
bereit. Oder wird gegen Aufpreis
bequem vor die Tiir geliefert.”

Und welche Abo-Autos sind am
beliebtesten?

»Das Kerngeschift spielt sich
im Preissegment zwischen 250 und
400 Euro pro Monat ab. Das sind
Modelle wie ein Fiat 500, Renault
Kadjar oder Seat Ateca.“

Wie viele Autos hat Like2drive
insgesamt im Programm?

»,Momentan sind es 35 Modelle
von zwolf Herstellern —von Peugeot
108 bis Porsche Boxster 718.“

Was kostet der?

,1199 Euro im Monat. Bei sechs
Monaten Nutzungsdauer sind
10 000 Kilometer inklusive.“

Welche Nutzungsdauer wird
am héiufigsten nachgefragt?

»Die meisten Kunden entschei-
den sich fiir ein Jahresabo. Weite-
re Laufzeiten von 3 bis 24 Monaten
sind in Vorbereitung.“

Wie viele Autos setzen Sie ab?

»Zurzeit sind es zusammen mit
unseren gewerblichen Angeboten
1200 Neuwagen pro Monat. Die
jahrliche Wachstumsrate von
Like2drive betrégt 80 Prozent.”

v Dolce Vita: Ein
halbes Jahr
Cinquecento fah-
ren kostet

249 Euro im Monat

mogen", sagt Like2drive-Chef
Schaub iiber das Aktionsangebot.

Normalerweise kostet der Alfa
549 Euro monatlich. Damit liegt er
weit iber den Preisen der Kom-
pakt- und SUV-Modelle, die Abo-
Anbieter wie Cluno, Like2drive,
Carminga und ViveLaCar iiberwie-
gend im Programm haben (Preis-
vergleich siehe linke Seite). Und
das sind nur einige der Start-up-
Firmen, die auf den Markt drangen.

Und was ist bei einem Unfall?
Die Haftpflicht ist inklusive. Die
Teilkasko-Selbstbeteiligung kostet
300 Euro, Vollkasko 750 Euro. Zu-
mindest bei Like2drive. Je nach An-
bieter variieren Laufzeiten, Kilo-

meterpauschale und Versicherungs-
bedingungen. Deshalb immer auch
das Kleingedruckte lesen und die
Angebote vergleichen. @

FAZIT
1GRG MALTZAN

lch gehére zu denen, die Abos ab-
schliefsen, vergessen zu kundigen und
sich dann &rgern. Bei Autos finde ich
es trotzdem super: einfach zu buchen,
kurze Laufzeit und kostenmafsig kom-
plett kalkulierbar. Was will man mehr?
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